CONCEPTO PRINCIPAL
La visión de www.lentesparati.com es la Revolucionar el mercado de la Salud Visual, siendo pioneros en el concepto de posicionarse como un Centro de Salud Visual – Virtual que sea capaz de integrarse aguas arriba y aguas abajo a todo lo relacionado con la Industria de la Salud Visual por una parte y por la otra atender y satisfacer las necesidades del mercado en cuanto ser una empresa con presencia nacional e internacional capaz de atender las necesidades de todos los involucrados, como lo son Los Oftalmólogos, los Optómetras, Los Técnicos  de Laboratorio, los Mayoristas de Productos Ópticos y por sobre todo los pacientes.

El objetivo es poder desarrollar a partir de una pagina de comercio electrónico un portal  de interacción  con los involucrados que permita concentrar, unificar, consolidar  y atender las necesidades del sector hasta el punto de convertirse en un lugar de Referencia Informativa, Educativa, de compra venta y atención del mercado para todos los niveles en el largo plazo.
Queremos Ofrecer La Mejor Calidad en Marcas y modelos de Ultima Moda con los mejores Precios del Mercado que represente un ahorro para el consumidor final entre un 50% y 80%, basado en nuestra plataforma tecnológica que nos permite ofrecer los productos directamente del fabricante o Representante  para todos nuestros Clientes.

Para lograr este objetivo contamos con un equipo de profesionales expertos en le cuidado de la Salud Visual, apoyados por una plataforma tecnológica robusta y confiable que le permita fácil acceso a información, negocios y compra de productos a través de Internet.  

Nuestra pagina permite de manera sencilla, segura y confiable que los usuarios accedan y encuentren todo lo que requieren para el cuidado de su Salud Visual y reciban atención personalizada y directa a través de las diferentes herramientas tecnológicas y con el tiempo suficiente para interactuar y atender los mas exigentes gustos e inquietudes.

Si bien inicia como una pagina de comercio electrónico su naturaleza y fin es el de desarrollarse como un Negocio electrónico que permita la interacción de los diversos actores que intervienen en lo relacionado con la Salud Visual.

En la evolución de la Industria de la Salud Visual existen grandes avances en Europa, Norteamérica y algunos países de Latinoamérica, en cuanto a la unificación de criterios y al establecimiento de estructuras que permitan el mejoramiento continuo y la calidad en los productos y servicios asociados.  

OBJETIVO PRINCIPAL DE LA PAGINA:


NEGOCIO ELECTRONICO

Capaz de desarrollar una lealtad con la marca, que la gente pueda asociar con un sitio Serio, confiable, seguro, especializado y experto, con tiempos de respuesta apropiados, con gente profesional,  preparada técnica y científicamente para atender lo relacionado con al salud visual

Si bien la pagina pretende atender cualquier segmento de la población, consideramos que debemos hacer una segmentación orientada a sembrar en los jóvenes  los vínculos necesarios para que se conviertan en el futuro en nuestros principales clientes. En este mismo sentido, creemos que existen grandes oportunidades en el área de los Lentes o Monturas para Deportes y para Niños, ya que son áreas que tienen poca atención y oferta en el mercado tradicional de Óptica.

Por otro lado creemos que otro sector importante es el Empresarial, el cual tiene necesidades especificas en cuanto a Lentes de Seguridad Industrial con corrección el cual se encuentra desatendido.
Además de las necesidades convencionales de lentes en cuyo caso existen estadísticas formuladas por la Organización Mundial de la Salud y la Organización Panamericana de la Salud al respecto  que sustentan el problema, como lo son:

El problema:
Los defectos visuales son anomalías de la visión, producto de malformaciones de la córnea y otras partes del ojo, que afectan la visión del individuo. Estas anomalías, se denominan ametropías

La demanda de lentes correctivos terminados a los fines de esta propuesta  se aborda desde la óptica del potencial de población con anomalías visuales

La literatura médica estima que el 60% de la población padece de  alguna anomalía visual. Este porcentaje abarca la población comprendida entre los 5 años (inicio de la edad escolar) y el final de la vida del individuo

Incidencia de Problemas Visuales por grupos etarios de población

	GRUPOS DE POBLACIÓN
	PROBLEMAS VISUALES OPTÓMETRA
	PROBLEMAS OCULARES 
OFTALMÓLOGO

	Lactantes (0-1 años)
	0 %
	1,5%

	Edad preescolar (1-5 años)
	4,5 % 
	1,5 %

	Edad escolar (5-14 años)
	26 % 
	0,7 %

	Hombres en edad económicamente activa (15-44 años)
	30 %
	4,5 %

	Edad económicamente activa y mujeres en edad fértil (15-44 años)
	30 %
	14 %

	Prepensionados o adultos mayores (45-60 años)
	100 %
	14 %

	Tercera edad o ancianidad (mayores de 60 años)
	100 %
	37 %


 FUENTE: Según datos estadísticos, extrapolados de una muestra de un millón de niños de 0 a 15 años; datos únicos en el mundo a nivel de visión, tomados por la OMS. 

De esta manera se estima que dada la demanda, aun con el numero de ofertantes en el Sector, además de la capacidad económica, la demanda no es atendida, lo cual presupone una oportunidad para www.lentesparati.com  

La pagina debe ser capaz inicialmente de conjugar y contener los siguientes aspectos principales:

ESTRUCTURA Y SECCIONES DE CONTENIDO Y OPERACION
PACIENTES


VENTAS

· Venta de Monturas para uso Correctivo   - Probador
· Venta de Cristales Correctivos  - Probador
· Venta de Monturas o Lentes De Sol  - Probador
· Venta de Lentes de Contacto  - Probador solo para color
· Venta de Líquidos y Soluciones para Lentes de Contacto

· Venta de Misceláneos
· Ofertas del Mes

· NOTA: Para todos estos rubros existe el producto regular, ofertas, Tarjeta de Regalo con el motivo de la Época -  Empaques – Garantías – Comparativo de Precios.

INFORMACION

· Educación al Paciente – Cuidados de la Vista – Secciones ej. El consejo de la semana

· Blog de Experiencias, testimoniales, peguntas y respuestas que los usuarios hacen, etc. Que Expertos Responden
· Información sobre Novedades – Noticias

· Publicación de Artículos de Oftalmólogos y Optómetras
· Interacción con Revistas relacionadas con la Salud Visual

· Links de Interés con Ferias Mundiales de Óptica, otras paginas de Revistas informativas, blogs  y otros

· Galería de Videos e Imágenes, enlaces con www.youtube.com  y otros (para no sobrecargar la pagina en cuanto a tamaño y espacio físico en DD)
· Preguntas y Respuestas Predeterminadas

· Contacto – Correos con respuesta inmediata preestablecida, Telefonos de Contacto, opciones e Comunicación, 0800….MSN, Skype, Chat propio, otros.
RESPONSABILIDAD SOCIAL

· Aportes Fijo por cada comprador a un fondo para Donación de Lentes a personas de Escasos Recursos

· Donaciones de Empresas para suministro de Lentes Correctivos para personas de Bajos recursos

· Otras Donaciones: Seria ideal en el futuro exitoso de la pagina que la gente pueda enviar un mensaje de Texto, como medio de aporte de Responsabilidad Social
· Interacción con fundaciones y organizaciones como el Club de Leones para la canalización y ayuda para referencia de pacientes que requieran Atención Medica especializada por enfermedades de la Vista, Consultas, Estudios, Cirugías.

· Testimonios  e Imágenes de los beneficiarios

PUBLICIDAD

· Eventos

· Marcas y productos Patrocinantes

· Suscripción a Revistas

· Afiliación Multinivel – Por cada persona que recomiendes y compre tu Ganas

· Afiliación Oftalmólogos y Optómetras: Por cada Paciente Referido, ganan

EMPRESAS:
VENTAS
· Lentes de Seguridad Industrial con Formula

· Jornadas Empresariales de Examen y suministro de Lentes 
PROVEEDORES:


INFORMACION

· Guía Electrónica Anual de la Salud Visual – Oftalmólogos, Optómetras, Clínicas de Ojos, Proveedores de Equipos, de Insumos, de Monturas, Lentes de Contacto, Misceláneos, Líquidos y Soluciones, Ópticas, Laboratorios. Casas de Representación.  Ferias de Óptica, organización de Viajes a Ferias en Europa y Norteamérica  y congresos en Latinoamérica. (esto seria un producto para vender la afiliación y crearlo)
VENTAS:

· Ventas de  Equipos, de Insumos, de Monturas, Lentes de Contacto, Misceláneos, Líquidos y Soluciones, para Ópticas y Laboratorios al Mayor
ALIANZAS

TIPS GENERALES Y TÉCNICOS DE LA PAGINA:
· Que se vea igual tanto en Mozilla Firefox, como en Internet Explorer u otro. Programación.

· Que tenga configuración para Web, Wap, PDA

· Que contenga algunos elementos que permitan personalizar la Pagina

· Revisar el tema de (CSS) Cascading style sheets

· Validar el tema de bloqueo a competidores  

· Validar el Tema del Chat propio, pero que al final el Cliente en cualquier parte del proceso tenga la OPCION DE CONSULTAR EN LINEA POR CHAT O POR TELEFONO algo

· Concepto Grafico del paso a paso para realizar algo, tipo Pay Pal

CONCEPTO GRAFICO:
La pagina debe ser muy limpia y dinamica y por sobre todo “DEBE DAR LA SENSACION DE QUE QUIEN ENTRA A ELLA, ESTA ENTRANDO EN LA PAGINA WEB OFICIAL DE LOS FABRICANTES”

Los Colores deben dar la sensación de Confianza, Respaldo, Solidez,  Modernidad.

Hay un estilo que si bien es Moda y segmenta mucho, es el Minimalismo, que en lo particular me gusta mucho.

NOTA:

Si bien la pagina comienza solo vendiendo lentes de Sol, el objetivo es que el concepto de Diseño y Estructura contemple y abarque lo indicado en el Texto de manera que aquellas cosas que con la plataforma que tenemos no se puedan hacer y requieran de un desarrollo especial, se empiecen a contemplar, diseñar o cotizar pero que desde  el comienzo este concebido y planificado para llegar todo lo planteado. 
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