Minuta Reunión.

Fecha: 
6-12-2004

Lugar:
Berol, Boleíta Norte.Caracas
Hora:

9:30am.
Asistentes:
Valentina Semtei, Omar Sharam, Hernán Rosas, María Luisa Herrero

Asunto:
Primera Reunión de contacto con Berol.
Puntos expuestos por el Sr. Omar Sharam:

· Mencionó que tienen un dominio: www.berolvenezuela.com.ve pero no tienen pág. Web aún.
· Berol Venezuela es una Empresa  que no depende de la transnacional.
· Los clientes que tienen Berol Venezuela pueden clasificarse en mayoristas y minoristas. Cuentan con un total apróximado de 1000 clientes. Los Mayoristas son los que venden luego a terceros y los minoristas son compradores finales. (mencionó a Éxito como uno de sus mejores clientes minoristas).

· Al día de hoy Berol maneja aproximadamente 200 productos, son distribuidores de varías líneas y piensa que el número de líneas y productos debería seguir ampliándose. Actualmente cuenta con nueve vendedores distribuídos por áreas y por productos, también tiene planes de aumentarlos .

· En cuanto al  tamaño de ordenes de trabajo el Sr. Omar explicó con son muy variadas pero generalmente muy grandes. Sus competidores directos son Faber Castle y Sandford (Mongol). Tiene entendido que no tienen fábricas en el país.
Utilizan Saint para el módulo de Inventario, pero el proceso contable es manual.

Están buscando actualizar su plataforma tecnológica para lo cual tienen en vista dos opciones que están por evaluar:
1. Ir a la nueva versión de Saint.

2. Evaluar un  software de PeopleSoft: http://www.peoplesoft.com/corp/en/products/world/world_express.jsp.

Por los comentarios del Sr. Sharam  parece que la opción que mas le llama la atención es la segunda.
· Hernán  mencionó la posibilidad de desarrollarle un sistema para hacer seguimiento y llevar control de las ordenes de compra, sin embargo se quedó con el, en estudiar el caso y volver a reunirnos para plantearle una propuesta de nuestra solución.

· El Sr. Sharam estaría disponible para una reunión a partir del 26 de Diciembre y sino luego a partir del 10 de Enero.
.

