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ALIADOS

Estimado Aliad@: Este instrumento pretende facilitar el procedimiento de publicación de datos de las instituciones aliadas a la iniciativa de Sodexho Vida Profesional. 

	Título
	Vendedor Yo ni de Vaina

	Resumen 
	En este artículo se revisan las motivaciones internas y actitudes para desempeñar con éxito la carrera de ventas


	Artículo

Completo
	Debo confesar que en mis inicios como vendedor no me sentía muy cómodo con ese título. Al fin y al cabo ¿Había estudiado cinco años de Ingeniería de Computación para ser al final un “vendedor”?. Esto no era muy fácil de digerir. 

Entonces comencé a inventar y colocar títulos: Asesor Técnico Comercial, Proveedor de Soluciones Integrales, Ejecutivo de Negocios Especiales, Ejecutivo de Cuentas Claves o más sexy: “Key Account Manager”. Todos estos títulos eran usados por mi cuando llenaba las planillas de check in en los hoteles o cuando me preguntaban mi profesión en las reuniones del colegio de mis hijos y sólo tenían la intención de disfrazar lo que realmente estaba haciendo: Vender. 

Esto era paradójico, por que mi padre había sido un excelente vendedor de maletas, que recorría el país ofreciendo prendas de vestir. Mi madre trabajó casi toda su vida en el área de compras de una importante cadena por departamentos y estaba muy vinculada a los procesos de venta de la empresa. Por ende, mi honorable carrera de Ingeniero en Computación fue financiada por las actividades de venta de mis padres. Además, realmente amaba esta actividad. 

Después de varios años, tal vez después de los primeros 15 años, comencé a decir, con más soltura, que mi profesión era la venta y que yo era un vendedor profesional con más de 15 años de experiencia. Pero, ¿eran 15 años de experiencia o 15 años de recurrencia haciendo básicamente lo mismo? Es decir, después de los primeros cursos de ventas que realicé (o mejor dicho, a los que me enviaron): 

· ¿En cuántos programas o cursos participé, pagando yo la matrícula? 

· ¿A cuántas conferencias asistí, pagando yo la inscripción? 

· ¿Cuántos libros compré y leí sobre ventas? 

· ¿A cuántas revistas me había subscrito? 

Las respuestas no eran muy alentadores si las comparaba con lo que otros colegas, cómo médicos, abogados e ingenieros, invertían en su propia preparación. 

En ese momento me di cuenta que, no sólo bastaba con amar la profesión de las ventas, sino que tenía que darle ese estatus de “profesión”. No era suficiente con entender que nada, pero nada en este mundo se da, si no hay alguien que lo ofrezca a otros y lo venda, hay que prepararse continuamente en nuevas técnicas y estrategias. Sólo así, invirtiendo constantemente en mi preparación, podía darle el nivel de “profesión” a lo que estaba haciendo para ganarme la vida. 

Si has tomado las ventas como el instrumento para tener un mejor nivel de vida para ti y tu familia, asume las ventas como una profesión, piensa como un empresario al cual le han entregado una cartera de productos o servicios para que realice suculentos negocios. Invierte en ti, en tu carrera. 

Y no sólo estoy hablando de acciones heroicas como post grados y diplomados internacionales, sino de acciones mucho más sencillas, pero muy efectivas. 

· Lee, lee y lee. Media hora al día (…y mira cuantas medias horas al día pierdes en cosas de poco valor) te garantizarán que al cabo de un año habrás leído más de 12 libros, lo que te hará experto en la materia. 

· Tal vez dirás, “sí, se que debo leer más y quiero leer más, pero no tengo tiempo”. Te pregunto ¿Cuánto tiempo inviertes diariamente transportándote de un lugar a otro? ¿Sabías que existen audio libros? Si, libros que se escuchan. Esto permite que, en lugar de estar oyendo las mismas noticias desalentadoras, puedas estar aprendiendo mientras vas en tu vehículo, autobús o metro. Esta es una maravillosa y divertida forma de aprender. 

· Asiste a conferencias, a muchas de ellas, no necesariamente sobre el tema de ventas. Esto te dará más cancha, conocerás de otras industrias, aumentarás tu lista de contactos y una de las cosas que más nos apasiona a los vendedores: Conocerás a nuevas personas. 

Al darle el verdadero nivel de profesión a lo que haces como vendedor, no sólo te garantizo que duplicarás o triplicarás tus ingresos, sino que te sentirás más a gusto, más realizado y orgulloso de lo que haces (esto explica por que te garantizo que duplicarás o triplicarás tus ingresos). 
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	Imagen Asociada
	En caso de disponer de alguna imagen que desee publicar junto a este contenido, puede adjuntarla junto al envío de esta planilla.

Esta imagen debe tener el siguiente formato: entre 250 y 700 píxeles y estar guardada en formato JPG. 
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